
证券代码：601138                                   证券简称：工业富联

富士康工业互联网股份有限公司投资者关系活动记录表编号：2026-004

	投资者关系活动类别
	☐特定对象调研☐分析师会议
☐媒体采访√业绩说明会
☐新闻发布会☐路演活动
☐现场参观☐其他 

	参与单位名称
	鹏华基金、创金合信基金、宝盈基金、诺德基金、陆家嘴国泰人寿、东方红资管、华澳信托、申万宏源证券、国泰海通证券、招商证券、华创证券、西南证券、中信里昂证券、华泰证券、瑞银证券、中国银河证券、华安证券、开源证券、汇丰前海证券、国信证券、国海证券、野村国际（香港）、高盛（亚洲）、工银国际、花旗环球金融、UBS AG、洲和资本、上海虢盛投资、中新融创、寰宸私募、深圳前海溋沣、曼林基金、越秀资本、天际资本、上海宽远资产

	时间
	2026年8月25日15:00-16:00

	地点
	线上会议

	上市公司
接待人员姓名
		董事长&总经理
财务总监
董事
董事会秘书
独立董事
证券事务代表
	郑弘孟
沈道邦
许兴仁
刘宗长
李丹
揭晓小




	投资者关系活动主要内容介绍
	问题1：请公司评价2026年上半年经营成果，并展望下半年AI业务与消费电子业务的发展趋势。
回复：
2026年上半年，公司实现营业收入5,578.61亿元，同比增长54.63%；利润总额278.17亿元，同比增长98.37%；归属于上市公司股东的净利润237.40亿元，同比增长95.99%。从业务结构看，公司云计算业务延续高速增长态势，板块营业收入同比增长75.7%，AI相关业务贡献持续扩大，稳居公司业绩增长的核心引擎地位。报告期内，公司AI服务器产品出货实现大幅上升，公司依托垂直整合优势，自动化水平及智能制造能力持续提升，当前已涵盖整机柜设计、液冷散热、电源管理等关键环节，可为客户提供一体化算力解决方案。
通信网络及移动网络设备业务方面，公司与全球主要客户深化战略合作，持续推进高速交换机等AI相关核心产品的技术迭代与产能优化。
展望下半年，随着新产品逐步放量，加上消费电子进入传统旺季，AI业务与消费电子业务有望共同发展。

问题2：公司如何看待AI基建的成长趋势，对AI服务器需求与出货节奏有何影响？
回复：
当前，全球AI基础设施投资正步入新一轮扩容周期。AI应用加速渗透，推动算力需求结构性上升。全球主要云服务商及企业客户持续加大AI基础设施投入，资本开支保持强劲扩张态势，GPU、ASIC及自研芯片等多元算力路线协同演进。
公司依托深厚的智能制造底蕴与全球化供应链整合能力，深度绑定核心客户技术迭代节奏，在多元算力生态布局中持续巩固战略供应商地位，与全球头部客户合作关系进一步加深。公司积极投入下一代AI平台产品开发，同步加速ASIC新案的布局与拓展，客户结构趋于多元。同时，公司持续增强液冷散热关键零组件的自主研发与垂直整合能力，提升整体系统解决方案竞争力。公司将持续配合主要客户需求，提升交付能力与品质，把握产业机遇。

问题3：公司在CPO交换机领域的进展如何？
回复：
2026年，AI大模型训练与推理需求的快速增长驱动全球数据中心网络架构加速向超大规模、高带宽与低延迟方向演进，CPO（Co-Packaged Optics，共封装光学）成为业界重点关注的技术演进方向。公司在网络通信领域持续布局，积极顺应全球算力网络由低速向更高速率演进的趋势，产品结构加速向高端化迈进，当前已进行多元前沿领域的前瞻性布局，协同全球领先客户开展技术研发与产品验证。
上半年，公司CPO全光交换机已实现样机交货。公司将持续推进相关产品研发与产能准备，不断巩固在AI算力网络基础设施中的领先地位。

问题4：公司ASIC AI机柜业务发展情况如何？
回复：
上半年，公司ASIC系列机柜、服务器业务同步高增，ASIC AI机柜出货量同比增长3倍，ASIC CPU服务器出货量同比增长2.5倍。公司具备从模组到系统级的整合能力，依托自动化与规模化交付经验，持续满足客户需求。当前，公司同步加速ASIC新案的布局与拓展，客户结构趋于多元，持续把握ASIC在AI服务器中渗透率提升带来的市场机会。

问题5：除大型云服务商外，公司是否拓展新型云端客户？
回复：
除大型云服务商外，公司积极关注新兴云厂商及主权云等新应用场景客户的需求。当前，全球AI基础设施投资正从传统大型云服务商向新云（NeoCloud）、主权AI等多元主体持续外溢。公司具备全球化制造基地、系统整合能力与客制化交付经验，在主要客户业务持续深化扩展的同时，积极关注新兴客户群的发展机会，持续配合各类客户需求，争取把握新的客户发展机遇。
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